
2月 11日・建国記念の日
（如月） FEBRUARY

海外取引企業等に対する二重課税を回避する一方、脱税の防止
を図るために、２国間で締結する協定が租税条約。昨年11月には
香港との間で協定を締結しています。国税庁によると、日本の税
務当局が平成21年4月〜22年3月までの1年間に行った租税条約に
基づく税務情報の交換件数は50万件にのぼっています。
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ワンポイント

2月の税務と労務

租税条約に基づく情報交換

国　税／平成22年分所得税の確定
申告 2月16日〜3月15日
（還付申告は申告期間前で

も受け付けられます）
国　税／贈与税の申告

2月1日〜3月15日
国　税／1月分源泉所得税の納付

2月10日
国　税／12月決算法人の確定申告

（法人税・消費税等）2月28日

国　税／6月決算法人の中間申告
2月28日

国　税／3月、6月、9月決算法人の
消費税等の中間申告
（年3回の場合） 2月28日

国　税／決算期の定めのない人格
なき社団等の法人税の確定
申告及び納付 2月28日

地方税／固定資産税の第 4期分の
納付
市町村の条例で定める日
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繁
盛
し
て
い
る
飲
食
店
に
は
共
通

す
る
ポ
イ
ン
ト
が
あ
り
ま
す
。

東
京
都
生
活
衛
生
営
業
指
導
セ
ン

タ
ー
で
の
講
演
会
を
参
考
に
ア
ド
バ

イ
ス
し
ま
す
。

■
繁
盛
店
に
は
「
雰
囲
気
」
が
あ
る

繁
盛
店
は
顧
客
の
支
持
を
得
て
い

る
店
と
い
え
ま
す
。
そ
の
た
め
に
は
、

「
店
舗
」「
ス
タ
ッ
フ
」「
顧
客
」
の
三

つ
の
バ
ラ
ン
ス
が
と
れ
て
い
る
こ
と

が
大
切
で
す
。

繁
盛
店
は
、
下
記
の
図
の
よ
う
に

三
つ
の
輪
が
あ
り
、
店
に
「
雰
囲
気
」

が
あ
る
と
こ
ろ
で
す
。

お
店
に
は
、
強
み
・
弱
み
が
あ
り
、

ウ
チ
な
ら
で
は
の
〝
こ
だ
わ
り
〟
と

い
う
強
み
が
あ
る
は
ず
で
す
。

し
か
し
、
長
く
経
営
し
て
い
る
と
、

自
店
の
こ
だ
わ
り
を
忘
れ
て
し
ま
う

こ
と
も
あ
り
ま
す
。
ま
た
、
枠
の
中

で
物
事
を
考
え
て
し
ま
い
が
ち
に
な

り
ま
す
。

こ
の
よ
う
な
と
き
に
は
、
第
三
者

の
目
で
、
違
う
視
点
か
ら
見
て
も
ら

う
と
い
う
こ
と
が
大
事
で
す
。

こ
の
た
め
の
方
法
と
し
て
、
中
小

企
業
診
断
協
会
、
都
や
県
、
区
や
市

町
村
の
商
工
会
議
所
な
ど
に
よ
る
専

門
家
の
診
断
が
受
け
ら
れ
ま
す
。

顧
客
に
来
店
し
続
け
て
も
ら
う
に

は
、
常
に
、
再
認
識
を
す
る
こ
と
が

必
要
で
す
。

お
店
の
営
業
は
ほ
ぼ
毎
日
で
す
か

ら
、
つ
い
お
店
の
視
点
に
な
っ
て
、

顧
客
が
見
え
な
く
な
っ
て
し
ま
う
こ

と
が
多
く
な
り
ま
す
。

「
視
点
を
変
え
る
」、「
顧
客
の
視
点

に
立
っ
て
、
お
店
を
見
る
」
こ
と
が

大
切
で
す
。

例
え
ば
、
あ
る
ラ
ー
メ
ン
店
の
場

合
、
冬
の
寒
い
日
で
あ
っ
て
も
、
厨

房
で
働
く
自
分
た
ち
は
火
を
扱
う
た

め
暑
い
か
ら
従
業
員
に
ド
ア
を
開
け

て
お
く
よ
う
に
い
い
、
ド
ア
を
開
け

ま
す
。
一
方
、
お
客
は
寒
い
か
ら
ド

ア
を
閉
め
ま
す
。

こ
れ
は
お
客
の
状
態
を
見
ず
に
自

分
達
の
都
合
で
や
っ
て
し
ま
っ
て
い

ま
す
。
顧
客
の
視
点
に
立
っ
て
見
直

す
こ
と
が
重
要
で
す
。

「
今
日
の
顧
客
は
、
明
日
の
顧
客
で

は
な
い
」
と
い
う
前
提
が
あ
り
ま
す
。

■
リ
ピ
ー
ト
客
を
増
や
す
に
は

お
店
の
顧
客
は
消
費
者
で
あ
り
、

現
金
払
い
が
ほ
と
ん
ど
で
す
。
つ
ま

り
、
品
物
や
サ
ー
ビ
ス
を
提
供
し
て
、

お
金
を
も
ら
っ
た
ら
お
終
い
で
す
。

「
明
日
来
て
く
れ
る
」「
そ
の
後
も

来
て
く
れ
る
」
と
い
う
保
証
は
あ
り

ま
せ
ん
。

し
か
し
、
リ
ピ
ー
ト
客
、
再
び
来

て
く
れ
る
客
が
い
な
い
と
、
当
然
経

費
倒
れ
に
な
り
、
生
き
残
っ
て
い
く

こ
と
は
で
き
ま
せ
ん
。

リ
ピ
ー
ト
客
を
増
や
す
に
は
、「
顧

客
が
何
を
考
え
て
い
る
か
」「
ど
ん
な

行
動
を
と
り
や
す
い
か
」
と
い
う
こ

と
、
つ
ま
り
、
顧
客
の
気
持
ち
を
理

解
す
る
必
要
が
あ
り
ま
す
。

今
、
来
店
し
て
い
る
顧
客
に
ア
ン

ケ
ー
ト
を
す
る
と
か
、
直
接
、
自
店

の
良
い
点
や
変
え
る
べ
き
点
な
ど
を

聞
い
て
み
る
こ
と
も
大
切
で
す
。

販
売
促
進
の
た
め
に
一
般
の
人
々

に
広
告
す
る
と
な
る
と
、
情
報
誌
の

一
番
小
さ
い
広
告
で
も
都
心
で
は
五

万
円
ほ
ど
か
か
り
ま
す
。
営
業
利
益

を
一
〇
％
と
し
た
場
合
、
こ
の
五
万

円
分
の
利
益
を
上
げ
る
た
め
に
は
、

売
上
で
は
五
〇
万
円
も
稼
が
な
け
れ

ば
な
り
ま
せ
ん
。
客
単
価
五
千
円
な

ら
ば
一
〇
〇
人
が
こ
の
広
告
で
来
店
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し
な
け
れ
ば
コ
ス
ト
は
回
収
で
き
ま

せ
ん
。

販
促
費
は
必
要
で
す
が
、
掛
か
り

過
ぎ
る
き
ら
い
が
あ
り
ま
す
。
ど
の

よ
う
に
販
促
費
を
抑
え
な
が
ら
顧
客

を
呼
ぶ
か
と
い
う
こ
と
が
大
事
で
す
。

■
顧
客
が
新
し
い
店
を
選
ぶ
際
の
媒
体

顧
客
が
新
し
い
店
を
選
ぶ
際
の
媒

体
に
つ
い
て
は
、
テ
レ
ビ
、
雑
誌
、

ホ
ー
ム
ペ
ー
ジ
、
フ
リ
ー
ペ
ー
パ
ー
、

口
コ
ミ
な
ど
が
挙
げ
ら
れ
ま
す
。
こ

れ
ら
の
中
で
多
く
使
わ
れ
て
い
る
の

が
口
コ
ミ
で
、
特
に
女
性
は
口
コ
ミ

が
非
常
に
高
い
結
果
と
な
っ
た
よ
う

で
す
。

こ
れ
ら
か
ら
言
え
る
こ
と
は
、
顧

客
の
多
く
は
知
ら
な
い
店
に
は
入
り

た
く
な
い
と
い
う
こ
と
を
意
味
し
て

い
ま
す
。

■
常
連
客
を
つ
く
る
「
感
動
」

友
人
や
先
輩
等
か
ら
の
口
コ
ミ
で
、

店
の
写
真
や
雰
囲
気
を
イ
メ
ー
ジ
し

て
来
店
す
る
傾
向
に
あ
る
わ
け
で
す
。

ま
た
、
二
回
行
く
確
率
は
ど
の
く
ら

い
か
と
い
う
設
問
で
は
、「
お
店
に
満

足
し
た
」
と
い
う
人
で
も
25
％
に
と

ど
ま
り
、「
感
動
し
た
」
と
い
う
人
で

40
％
と
な
っ
て
い
ま
す
。
満
足
し
な

か
っ
た
ら
当
然
ゼ
ロ
で
す
。

来
店
し
た
顧
客
を
ど
の
よ
う
に
満

足
さ
せ
る
か
が
大
事
で
あ
り
、
そ
の

次
に
は
、
そ
の
満
足
し
た
顧
客
に
対

し
て
「
忘
れ
ら
れ
な
い
、
飽
き
ら
れ

な
い
、
卒
業
さ
せ
な
い
」
た
め
に
何

を
す
る
の
か
が
、
常
連
客
を
つ
く
る

上
で
大
変
重
要
で
す
。

常
連
客
を
つ
く
る
に
は
「
感
動
」

を
与
え
る
こ
と
が
ポ
イ
ン
ト
で
す
。

口
コ
ミ
は
、
良
い
販
促
方
法
で
す
が
、

伝
え
る
範
囲
に
限
度
が
あ
り
ま
す
。

顧
客
を
感
動
さ
せ
る
に
は
、
マ
ニ
ュ

ア
ル
で
や
ろ
う
と
し
て
も
、
す
ぐ
に

顧
客
に
分
か
っ
て
し
ま
い
ま
す
。

何
気
な
い
気
遣
い
が
顧
客
に
感
動

を
与
え
ま
す
。
オ
ー
ダ
ー
を
取
る
と

か
、
料
理
を
提
供
す
る
等
の
接
客
は

で
き
て
い
て
当
た
り
前
、
は
き
は
き

し
た
挨
拶
、
き
び
き
び
し
た
行
動
や

気
遣
い
等
の
サ
ー
ビ
ス
が
感
動
を
与

え
ま
す
。

な
お
、
繁
盛
店
に
な
る
に
は
、「
う

ち
の
店
は
こ
う
い
う
店
で
す
」
と
い

う
コ
ン
セ
プ
ト
が
必
要
で
す
。「
誰
に
」

「
何
を
」
「
ど
の
よ
う
に
」
を
考
え
、

行
動
す
る
こ
と
で
す
。

お
い
し
い
の
は
当
た
り
前
で
、
そ

の
お
い
し
さ
を
ど
う
伝
え
る
か
と
い

う
の
が
重
要
で
す
。
他
で
は
再
現
で

き
な
い
よ
う
な
味
付
け
で
差
別
化
を

図
り
、
そ
れ
を
Ｐ
Ｒ
す
る
こ
と
な
ど

が
必
要
と
な
り
ま
す
。

お
店
の
コ
ン
セ
プ
ト
シ
ー
ト
を
作

成
し
、
自
店
の
強
み
・
弱
み
を
把
握

し
ま
し
ょ
う
（
下
記
の
シ
ー
ト
を
参

照
）。

■
自
分
の
言
葉
で
伝
え
ら
れ
る
ス
タ

ッ
フ
育
成
が
大
切

顧
客
に
来
店
し
て
も
ら
う
第
一
は

口
コ
ミ
で
す
が
、
来
ら
れ
た
顧
客
に

対
し
て
は
ス
タ
ッ
フ
へ
の
教
育
が
重

要
で
あ
り
、
接
客
だ
け
で
な
く
、
ど

の
よ
う
な
気
遣
い
、
サ
ー
ビ
ス
が
で

き
る
か
で
他
の
店
と
の
差
別
化
に
な

り
ま
す
。

そ
の
た
め
に
は
、
ま
ず
「
ウ
チ
の

売
り
は
こ
れ
だ
」「
ウ
チ
は
こ
ん
な
顧

客
を
対
象
に
し
た
い
」「
ウ
チ
は
顧
客

に
こ
ん
な
対
応
を
し
て
あ
げ
た
い
」

と
い
う
こ
と
を
ス
タ
ッ
フ
に
よ
く
伝

え
る
こ
と
で
す
。

例
え
ば
、
顧
客
か
ら
「
何
か
お
ス

ス
メ
あ
る
」
と
聞
か
れ
た
時
に
、「
全

部
お
い
し
い
で
す
」
で
は
な
く
、「
こ

の
間
、
試
食
し
ま
し
た
が
、
私
は
こ

の
料
理
が
特
に
お
い
し
く
感
じ
ま
し

た
」
な
ど
自
分
の
言
葉
で
伝
え
ら
れ

る
ス
タ
ッ
フ
育
成
が
大
切
で
す
。

信
頼
か
ら
安
心
が
生
ま
れ
、
繁
盛

店
に
繋
が
り
ま
す
。
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若者（男性）の消費行動

飲み会で、先輩や上司が「まずビール！」
と注文するのに対し、「僕はカクテルをお
願いします」。彼らの年代は20代から35歳
位。

一見するとおっとりして穏やか。女性コ
ミック誌の漫画から“オトメン”（乙女的
な趣味や才能を持つ男子）という言葉が流
行したが…。現在の若者の消費行動を追っ
てみましょう。
a いやされ消費

親と同居中の彼らは、春分の日、昭和の
日といった祝日を外に出ることなく家で過
ごす。そして、家族とケーキを食べる…。
その背景には“いやされたい”気持ちが働
いているのでしょう。
s お得感消費

ユニクロ商品は値段も品質もまあまあ。
そのユニクロの洋服にデコレーションを付
け、他と差別化して着る。

商品そのものは1,500円位、デコレーシ
ョンは1,000円位といった組み合わせ。

皆に目立たないがオシャレができる、オ
シャレ好きの彼らのお得感の表現です。
d いつでも消費

現在はすっかり定着した駅中（鉄道駅構
内にある店舗）での買物、会社帰りの30分
間のトレーニング等は若者が始めてきた消
費行動。

ある調査会社によると、この年代の４割
は帰宅が22時以降ということから、仕事疲
れも一因と思われます。
f メリハリある消費

スーパー、コンビニの買物には、必ずポ
イントカードを使用、一方で、８万円のサ
ングラス、16万円の腕時計を身につけると
いった一点豪華の商品購入がある。

超合理主義で堅実、そして、思い切りの
良さがあるといった仕分け消費が見られま
す。若者は新たな消費者である、と発想を
切り替えていくと、若者の市場が見えてき
そうです。
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身
体
に
最
大
限
の
注
意
を
払
う
の

は
、
何
も
ス
ポ
ー
ツ
選
手
だ
け
で
は

あ
り
ま
せ
ん
。

百
二
十
五
歳
ま
で
太
く
長
く
生
き

る
と
話
す
Ｔ
さ
ん
は
、

一

身
体
を
動
か
す
こ
と
な
し
に
食

事
や
サ
プ
リ
、
薬
で
健
康
を
保
つ

こ
と
は
で
き
な
い
。

二

私
達
の
身
体
の
ベ
ー
ス
は
、
ほ

ぼ
六
五
〇
万
年
間
蓄
積
し
て
き
た

日
の
出
と
と
も
に
起
き
、
日
没
と

と
も
に
寝
る
「
自
然
な
生
活
サ
イ

ク
ル
」
と
「
身
体
を
動
か
す
こ
と
」

で
健
康
が
保
た
れ
る
よ
う
に
出
来

上
が
っ
て
い
る
。

三

人
間
は
歩
き
だ
め
が
で
き
ず
、

常
に
歩
き
続
け
て
い
な
け
れ
ば
な

ら
な
い
。
そ
し
て
、
人
間
は
歩
く

こ
と
で
身
体
の
機
能
が
好
調
に
な

る
よ
う
に
で
き
て
い
る
。

と
し
て
、
二
時
間
位
続
け
て
歩
く

「
日
の
出
ウ
ォ
ー
キ
ン
グ
」
の
実
行

を
勧
め
ま
す
。

卸・小売連携

人口が減少し、高齢化が進む中で、従
来と同じ商売のやり方をしたのでは売
上・利益は減る一方です。これからの流
通業が進む一つの方向に「卸・小売連携」
の戦略があります。

Ｓ商店は1969年に土産物・地域物産の
卸売業としてスタート。2002年３月、
「道の駅」を参考に、従来の扱い品の他に
地元農家と契約した農産物を加え、「房の
駅」をオープンさせ小売業に進出。現在、
Ｔ県内に６店舗を構えるまで成長。2010
年以降、“すぐに使えるノウハウ”を提供
する「小売店を先導する卸」へと変貌。

Ｓ商店・Ｓ社長は「これからの卸業は
自社取扱いの商品を得意先、小売店に20
品ほど並べてもらうやり方ではダメだ」。
さらに、「売場づくり、販促支援といった
ノウハウの相談を小売店から受ける力を
つける必要がある」と話します。

日
の
出
ウ
ォ
ー
キ
ン
グ


